
Mitarbeiter im Verkaufsaußendienst (m/w/d) 
Die BOSIG Baukunststoffe GmbH ist ein mittelständisches Unternehmen, welches an seinen Standorten Elsterwer-
da, Bad Liebenwerda und Berlin innovative Produkte für Kunden der Industrie und Bauwirtschaft herstellt und 
verkauft. Unser Erfolg beruht auf einer kunden- und dienstleistungsorientierten Arbeitsweise, welche von einem 
motivierten und fachkundigen Leistungsteam erbracht wird.

Wir suchen ab sofort einen Mitarbeiter (m/w/d) im Verkaufsaußendienst.

persönliche, telefonische und schriftliche Betreuung unserer Kunden
Neukundenakquise und Bestandskundenbetreuung
fundierte technische Beratung über Produkte und Anwendungslösungen
Produktpräsentationen und Produktschulungen
Erstellen und Bearbeiten von Verkaufsangeboten und Verkaufsaufträgen sowie Angebotsnachverfolgung
Reklamationsbearbeitung sowie innerbetriebliche Weitergabe an die Produktion bzw. Qualitätssicherung
Marktbeobachtungen und Wettbewerbsanalyse
enge Abstimmung mit den Kollegen im Vertriebsinnendienst sowie den angrenzenden Abteilungen Dispositi-
on, Produktion und Buchhaltung
Mitwirkung bei der kontinuierlichen Verbesserung der Arbeitsprozesse im Aufgabenbereich
Bearbeitung von Musteranfragen
Mitwirkung und Teilnahme an Messe- und Kundenveranstaltungen
Mitwirkung bei der Verbesserung, Weiterentwicklung und Entwicklung der Produkte
allgemeine administrative Aufgaben

Ihre zukünftigen Aufgaben bei uns:

Ihr Profil:

Wir bieten:

Wir bevorzugen die Bewerbung per E-Mail im PDF-Format. Falls sich Rückfragen ergeben, so scheuen Sie sich nicht 
uns unter 03533/ 700 252 zu kontaktieren. Schwerbehinderte Bewerber (m/w/d) werden bei gleicher Eignung 
bevorzugt behandelt.

Wenn wir Ihr Interesse geweckt haben, dann richten Sie Ihre Bewerbung an folgende Kontaktdaten:
E-Mail bitte an bewerbung-elsterwerda@bosig.de
per Brief bitte an BOSIG Baukunststoffe GmbH, Roland-Schmid-Straße 1, 04910 Elsterwerda

mehrjährige Berufserfahrung im Vertriebsaußendienst, vorzugsweise in einem produzierenden Unternehmen
mindestens eine abgeschlossene Ausbildung, vorzugsweise als Groß- und Außenhandelskauffrau/-mann 
(m/w/d) oder vergleichbare (auch technische) Ausbildungen bzw. eine gleichzusetzende Berufserfahrung

Kollegen, die Ihnen mit Rat und Tat zur Seite stehen.
ein wachsendes und aufstrebendes Unternehmen, in dem Sie sich entwickeln können.
30 Tage Urlaub.
eine faire Vergütung.
eine umfassende Einarbeitung.
Zuschüsse zur betrieblichen Altersvorsorge und zu vermögenswirksamen Leistungen.
jederzeit ein offenes Ohr.
einen Firmenwagen (Mittelklasse) zur privaten Nutzung.

gutes technisches Verständnis, idealerweise für Bauprodukte
deutschlandweite Reisebereitschaft 
gute EDV-Kenntnisse (v.a. MS Office)
ein sehr gut ausgeprägtes Kommunikationsvermögen
eine hohe interne sowie externe Service- und Kundenorientierung 
ein hohes Maß an Teamfähigkeit, Zuverlässigkeit, Strukturiertheit und Belastbarkeit
ein ausgeprägtes Verantwortungsbewusstsein und eine engagierte sowie selbstständige Arbeitsweise


