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im AuBBendienst - in Vollzeit ab sofort

fiir den Bereich der neuen Bundesldnder

IHRE AUFGABEN: WARUM BOSIG: IHR PROFIL:

- Kundenakquisition - Eine eigenverantwortliche » Mehrjahrige Vertriebs-
Tatigkeit mit hohem Anspruch erfahrung im Bereich bera-
tungsintensiver Produkte

« Verkaufsberatungen bei
Neu- und Bestandskunden - Breites Aufgabenspektrum mit

 Angebotsausarbeitungen anspruchsvollen Fragestellungen - Reisebereitschaft

und Unterstiitzung bei « Flexibilitat und schnelle « Eine abgeschlossene kauf-
Publikums- und Entscheidungswege mannische oder technische

Fach Ausbil
achmessen - Ein attraktives Gehalt plus usbildung

« Erfullen der zugewie- erfolgsabhdngige Provision « Ein ausgepragtes technisches

senen Verkaufsziele . . Verstandnis
- Einen Firmenwagen auch zur

« Uberwachung von privaten Nutzung - Fundierte Kenntnisse oder die
offenen Angeboten Lernbereitschaft, sich in unsere
und Angebots- Kernbranchen der Bau-und
verfolgung technischen Industrie intensiv

» Trainings und Coachings einzuarbeiten

« Individuelle Entwicklungs- und
Weiterbildungsmag lichkeiten
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